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Vytvorte prosim dvojice.
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Jaké kolem sebe vidite problemy? Ktery z nich vas trapi
natolik, ze by vam stal za vyreseni?

Problém, ktery pali
me a/nebo lidi v mém
okoli.

I

Chci se naucit cizi jazyk, ale...

UcCebnice a podobné pasivni metody nejsou efektivni a je t€zké u nich
vydrzet

Skupinova vyuka napriklad v jazykovce se nesluCuje s mym dennim
rytmem (dojizdéni, pevné stanoveny c¢as) a ani ji nepovazuji za
dostatecné efektivni

Nemam k dispozici osobniho tutora (napf. rodily mluvci) nebo si ho
nemuzu dovolit

Duolingo jsem vyzkouSel, ale nevedlo to k velkému pokroku




Jak by sel takovy problém resit?

Problém, ktery pali
me a/nebo lidi v mém
okoli.

I

Chci se naucit cizi jazyk, ale...

UcCebnice a podobné pasivni metody nejsou efektivni a je t€zké u nich
vydrzet

Skupinova vyuka napriklad v jazykovce se nesluCuje s mym dennim
rytmem (dojizdéni, pevné stanoveny c¢as) a ani ji nepovazuji za
dostatecné efektivni

Nemam k dispozici osobniho tutora (napf. rodily mluvci) nebo si ho
nemuzu dovolit

Duolingo jsem vyzkouSel, ale nevedlo to k velkému pokroku

Navrh mozného
reseni

i

Digitalni tutor, ktery

Vas uCi personalizované, aktivné

Vyuziva nejefektivnéjsi vyukové metody, vhodné je kombinuje
Ma Cas kdykoli

Je cenové dostupny



Jak overit, ze by o vase
reseni na trhu byl realny
zajem?
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Moznée cesty k overeni vaseho napadu

Metoda

Desk research

Problem-focused customer
interviews

Solution-focused customer
interviews (idedlné s
prototypem)

Minimum viable product (MVP)

Pre-sales & crowdfunding

Na co se hodi

* Prlzkum existujicich reseni / konkurence
e Odhad velikosti trhu
e Trendy

e HIlubSi porozuméni problému, ktery resi vas zakaznik; jeho aktualni situace
* Informuje design reseni
 Pomadha definovat cilovou skupinu

* QOveéruje, zda vami navrzené reseni uspokojivé resi problém vasi cilové skupiny
* Poskytuje zpétnou vazby, na zakladé které upravujete své reseni

= Nejmensi mozna verze produktu, kterou lze nékomu prodat

e Za minimalni naklady si poprvé vyzkousite, zda je pro nékoho vase reseni
uzitecné natolik, aby za néj byl ochoten zaplatit

e Ziskdvate zpétnou vazbu od redlnych platicich uzivatel(, na zakladé které
rozvijite produkt

=V nékterych pripadech muizZete produkt prodat jesté predtim, nez ho viibec
vytvorite, Cimz ziskate tu nejlepsi indikaci realného zajmu o vase reseni



Udelat kvalitni rozhovor s potencialnim zakaznikem chce
trochu umu. Pojd’'me si to vyzkouset.

Na co si dat pozor:

Vyhnete se navodnym otazkam.
Napriklad se neptejte: ,,Byl by pro vas tento produkt uziteCny?“ Ptejte se: ,,Jak byste popsal/a to,
jak problém XY resite nyni? “

Pouzivejte otevrené otazky.
»,CO vam na nynéjSim reseni problému XY nesedi?*

Pokud narazite na zajimavy nebo neCekany poznatek, jdete vzdy o uroven hloubégji.
Ptejte se ,,Pro¢?“ nebo ,,Muzete mi k tomu fici vice?“

False positives! (Lide vas chteji potesit.)



Jak zaujmout investora?

,Lifestyle business” vs ,,Startup”

Investor

Bootstrapping / FFF

Angel

VC

Granty / dotace

Kdy typicky hraje roli

Vzdy na Uplném zacatku, nékdy po
celou dobu

V rané fazi, zhruba od prototypu po
MVP

Od MVP dal (ale nékteri VCs i drive)

Spise na zacatku, ale mlze to byt
rdzné

Co je pro néj nejdalezitéjsi?

Osobnost zakladatele

Osobnost zakladatele
PalCivy problém (Casto osobni zkuSenost)
Unikatnost reSeni (Casto odborny vhled)

Tym — osobnost, kompetence

Porozuméni problému ze strany zakladateld,
unikatnost feseni, ovéreni v praxi (snizuje riziko)
Potencial rastu (velikost trhu, konkurence,
Skalovatelnost)

Splnéni dotacnich kritérii



Q&A
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Let’s Build Together!

Jakub Losenicky

jakub.losenicky@vsharp.vc
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https://www.linkedin.com/in/jakublosenicky/

Kde se dozvedet vice o podnikani, startupech a investovani

V angliétiné

Startupova Skola od nejlepSiho akceleratoru na svété

Startupova Skola od nejlepSiho evropského akceleratoru

Nejlepsi podcast o startupech a VC investicich (pro

pokrocilé)

Moje nejoblibengjsi epizody

V Cestineé

Startupovy rozcestnik

Cesky privodce zacatkem podnikani

Rozhovory o podnikani

Nebo si najdéte rozhovory napriklad s:
Tomas Cupr (Rohlik)
Hubert Palan a Daniel Hejl (Productboard)
Jan Bednar (ShipMonk)
Jakub Nesetril (Apiary, Cesko.Digital)
Ondrej Barto$ (Credo Ventures)
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https://www.startupschool.org/
https://www.antler.co/academy
https://www.acquired.fm/
https://www.acquired.fm/episodes/benchmark-capital
https://www.acquired.fm/episodes/benchmark-part-ii-the-dinner
https://startupbeat.cz/
https://www.startupbox.cz/
https://mladypodnikatel.cz/
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